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	Приложение №1
к приказу  МБОУ ДО «Курагинский ДДТ»
от «09» 10. 2018  № 66   



Положение 
о проведении районного заочного конкурса

предпринимательских проектов «Школьный бизнес - стартап» («Молодой предприниматель»)
Общее положение

   Районный  заочный конкурс предпринимательских проектов ««Школьный бизнес-стартап» (далее – конкурс) является муниципальным этапом краевого конкурса «Мой край – мое дело» в номинации «Школьный бизнес - стартап», который  объединяет инициативных, целеустремленных, талантливых школьников Курагинского района в области создания бизнес-проектов.

   Конкурс способствует социализации, самореализации и развитию потенциала молодежи. Конкурс призван выявить и поддержать успешные практики школьников для тиражирования другими организациями Курагинского района.

   В конкурсе могут принять участие школьники, разработавшие предпринимательские проекты, которые направлены на извлечение прибыли через создание или продвижение различных товаров, услуг. 

   По итогам муниципального этапа формируются команды для участия и предоставления проектов на краевом конкурсе. 

Учредитель конкурса 

   Управление образования Курагинского района.
Организатор конкурса 

   Муниципальное бюджетное образовательное учреждение дополнительного образования «Курагинский дом детского творчества».
Цель конкурса: 

   содействие гражданскому воспитанию и социализации школьников через реализацию принципа «деятельного участия», т.е. осмысленного и инициативного вхождения в жизнь общества, формирование команды для участия и предоставления проектов на мероприятиях краевого уровня.
Задачи конкурса: 

   организовать квалифицированную экспертную оценку и обозначить перспективы развития; 

   выявить успешные практики для тиражирования другими организациями Курагинского района. 

Участники конкурса
   Инициативные команды  учащихся образовательных учреждений района в возрасте от 12 до 17 лет включительно.

Порядок проведения конкурса
   До 10 декабря 2018 года – осуществляется прием, экспертиза бизнес-планов (проектов) и составление рейтинга работ – победителей муниципального этапа для участия в краевом конкурсе (форма заявки - приложение 1). 
   Электронные варианты материалов участниками конкурса направляются согласно требованиям настоящего положения (см. ниже) на электронный адрес координатора конкурса.
   Итоги конкурса: протокол о проведении муниципального этапа конкурса, список победителей, утвержденный приказом руководителя управления образованием, направляются организаторам Краевого конкурса.
   Материалы, представленные на конкурс, не возвращаются. Рецензии авторам не высылаются. 
Номинации муниципального этапа конкурса
1. «Успешный старт». Предпринимательский проект, имеющий опыт успешной реализации в любой период с января 2016 года по настоящее время. 

2. «Ноу-хау». Предпринимательский проект, в котором участниками предложен новаторский товар, или новаторский способ оказания услуги населению для своей территории и (или) края. 

   Для участия в номинации необходимо подать заявку и заполненный по проекту бизнес-план (форма бизнес-плана – приложение 2).

Критерии оценки работ:
актуальность бизнес-проекта для территории (спрос населения             на предоставляемую услугу или товар);

соответствие бизнес-проекта рекомендуемой структуре (наличие всех разделов и соответствующее их содержание); 

обоснование реальности воплощения бизнес-идеи и готовность                         к практическому внедрению (наличие сил и возможностей у школьника для реализации проекта в дальнейшем);

обоснование конкурентоспособности продукции или услуги;

финансовое обоснование проекта (обоснованность использованных                 и требуемых ресурсов);

наличие у команды понимания своей деятельности в рамках бизнес-проекта;

перспективы развития бизнес-проекта на ближайшие 1-3 года;

подходы к масштабированию и тиражированию бизнес-проекта                    (при желании). 
Жюри конкурса
   Организатор конкурса согласует состав жюри с учредителем. Состав жюри формируется из независимых экспертов в области бизнес - технологий, представителей органов местного самоуправления, общественных организаций.
Подведение итогов, награждение
   Жюри объявляет победителей районного конкурса 11 декабря 2018 года, согласно следующему распределению мест:

1, 2, 3 места в двух представленных номинациях.
Победители награждаются грамотами, участники - дипломами.
Координаторы конкурса
   Куликова Марина Владимировна, педагог-организатор  МБОУ ДО «Курагинский ДДТ», тел. 8(39136) 2-45-77, ddt19@yandex.ru
Адрес: 662910,  п.г.т. Курагино, ул. Партизанская, д. 138
Приложение 1

Форма заявки на муниципальный этап 
«Школьный бизнес-стартап»
	Информация о проекте (бизнес-плане)

	Номинация 
	

	Название проекта (бизнес-плана)
	

	Информация о команде

	ФИО руководителя проекта полностью
	

	Телефон рабочий (с кодом), сотовый, e-mail
	

	Наименование образовательного учреждения, адрес.
	

	Наименование детской общественной организации, адрес (при наличии)
	

	Список участников проекта (не более 7 участников)
	Ф.И.О полностью
	Дата рождения
	Школа, класс,
	Домашний 
дрес

	
	1. 

2.

…
	
	
	

	Дополнительная информация (при наличии приложений):

	- электронный вариант проекта (бизнес-плана)
	


Приложение 2

Бизнес-план
1. Название организации

2. Стадия развития проекта (в процессе реализации или на стадии запуска)
3. Суть бизнес-идеи:

Что? Какой товар вы производите или какую услугу предоставляете; Какую проблему местного сообщества это решает.

Для кого? Образ ключевого клиента по образцу. Если типов клиентов несколько, то для каждого из них необходимо заполнить таблицу. 
Клиент №1

	Демографические характеристики
	Психографические характеристики

(ключевая потребность – зачем и почему клиент должен купит у вас продукт или услугу)

	Пол:

Возраст:

Образование: 

Уровень дохода:

Социальный статус: 
	


Клиент №2

	Демографические характеристики
	Психографические характеристики

(ключевая потребность – зачем и почему клиент должен купит у вас продукт или услугу)

	Пол:

Возраст:

Образование: 

Уровень дохода:

Социальный статус: 
	


И т.д. 

4. Ассортимент (Линейка продуктов)

Линейка продуктов для клиента №1

	Группа
	Бесплатный

(промо-продукт)
	Дешевый
	Средний (основной)
	Дорогой
	Супердорогой (VIP-продукт)

	Название
	
	
	
	
	

	Описание (какими характеристиками обладает продукт/услуга)
	
	
	
	
	

	Цена 
	0
	
	
	
	

	Бонусы (ценности, которыми мы привлекаем клиента)
	
	
	
	
	


 ВАЖНО: Бонусы должны быть соотнесены с ценой продукта и не должны превышать по стоимости товар. 
Линейка продуктов для клиента №2

	Группа
	Бесплатный

(промо-продукт)
	Дешевый
	Средний (основной)
	Дорогой
	Супердорогой (VIP-продукт)

	Название
	
	
	
	
	

	Описание (какими характеристиками обладает продукт/услуга)
	
	
	
	
	

	Цена 
	0
	
	
	
	

	Бонусы (ценности, которыми мы привлекаем клиента)
	
	
	
	
	


 ВАЖНО: Бонусы должны быть соотнесены с ценой продукта и не должны превышать по стоимости товар. 
И т.д.

5. Конкурентные преимущества (чем ваш товар или услуга лучше, чем у конкурентов). ВАЖНО: Конкурентами мы называем тех, с кем у нас совпадает целевая аудитория (клиент). 
ПРИМЕР:

	Наименование конкурентов
	МОЯ КОМПАНИЯ
	Конкурент №1
	Конкурент №2
	Конкурент №3

	Критерии
	
	
	
	

	Цена
	
	
	
	

	Место расположения
	
	
	
	

	Возможность доставки
	
	
	
	

	Режим работы
	
	
	
	

	Качество обслуживания
	
	
	
	

	… 
	
	
	
	

	… 
	
	
	
	

	И т.д.
	
	
	
	


6. План продвижения продукции или услуги
	Что будем делать?
	Зачем будем делать?
	Как будем делать?
	Что будет в результате? *
	Сколько это будет мне стоить?

	1. 
	
	
	
	

	2. 
	
	
	
	

	3. 
	
	
	
	

	… 
	
	
	
	


* Результат обозначается в количественных или качественных показателях. Например: «Продажи увеличились на 30%», «Привлечено 25 клиентов», «Наличие положительных отзывов от клиентов» и т.д. 

7. Требуемые ресурсы 
	Материально-технические ресурсы

(оборудование, сырье, материалы, финансы)

	Имеющиеся
	Требуемые
	Где я найду требуемые ресурсы?

	
	1. 
	1. 

	
	2. 
	2. 

	
	… 
	…


	Человеческие ресурсы

	Имеющиеся
	Требуемые
	Где я найду требуемые ресурсы?

	
	1. 
	1. 

	
	2. 
	2. 

	
	… 
	…


8. Финансовый план
Расходы 

	Наименование
	Стоимость за 1 ед. (в рублях)
	Количество (в штуках)
	Расходы за 1 месяц (примерно за 30 дней)
	Расходы за 1 год (общие)

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


ВАЖНО: Учитывайте все необходимые ресурсы. Не забывайте о заработной плате сотрудникам, ежемесячных платежах, пополнениях материалов и т.д.  

ВАЖНО: Все расчеты ведутся исходя из среднестатистических показателей по вашему проекту. 
Доходы

	Наименование
	Стоимость за 1 ед. (в рублях)
	Количество (в штуках)
	Прибыль за 1 месяц (примерно за 30 дней)
	Прибыль за 1 год (общая)

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


ВАЖНО: Все расчеты ведутся исходя из среднестатистических показателей по вашему проекту. 

Чистая прибыль:

За 1 месяц…

За 1 год… 
9. Анализ рисков и способы их предотвращения или устранения. 
	Виды рисков
	Риски
	Мероприятия по сокращению рисков

	Экономические
	1) 

2)
	1)

2)

	Психологические
	1) 

2) 

3)
	1) 

2) 

3)

	Технологические
	1)
	1)

	…
	
	

	И т.д.
	
	


10. Способы масштабирования и тиражирования вашего товара или услуги. 

11. Дополнительная информация: фото товара или услуги, ссылки на социальные сети или сайты товара или услуги, продающие тексты и т.д. 
